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Precios Promedio
Tipo  Subtipo Peso Minimo Maximo  Promedio  Kgs. Peso  Cabezas
Vacas 201
Delgada $7.00 $9.50 $9.30 359 19
Carnes $8.50 $12.30 $10.90 410 104
Gorda $11.00 $15.00 $13.00 451 64
Nueva $11.80 $16.50 $14.00 369 10
Vaca-vaquilla $10.60 $16.10 $14.90 383 4
Vacas Paridas 10
#1y#2 $4,000.00 $6,200.00 $5,100.00 429 10
Toros 28
Torete $17.10 $23.30 $19.70 274 6
Carnes $10.00 $13.00 $11.50 586 4
Gordo $12.30 $13.70 $13.00 586 10
Delgado $9.00 $9.00 $9.00 548 1
Joven $13.00 $17.00 $14.30 468 7
Novillos 71
Namero 1 $20.00 $23.20 $20.90 263 44
Nuamero 1 1/2 $19.00 $22.00 $20.50 252 21
Numero 2 $15.60 $18.80 $16.00 280 6
Vaquillas 27
Nimero 1 $15.00 $18.40 $16.60 275 17
Nimero 1 1/2 $15.70 $18.60 $17.30 257 6
NUmero 2 $14.80 $17.00 $15.90 206 4
Becerras 242
Numero 1 186
120 Kg - 180 Kg $18.70 $21.00 $19.70 166 133
180 Kg - 220 Kg $18.20 $20.60 $19.40 199 24
220 Kg - 250 Kg $19.80 $19.90 $19.00 236 29
Namero 1 1/2 53
120 Kg - 180 Kg $16.00 $19.80 $17.90 141 33
180 Kg - 220 Kg $17.00 $19.40 $18.20 197 18
220 Kg - 250 Kg $16.00 $18.00 $17.00 231 2
Namero 2 3
$15.80 $16.00 $15.90 104 3
Becerros 408
Ndmero 1 198
120 Kg - 180 Kg $22.00 $26.60 $24.30 148 115
180 Kg - 220 Kg $22.00 $26.60 $24.30 199 67
220 Kg - 250 Kg $21.90 $24.50 $23.20 230 16
Namero 1 1/2 193
120 Kg - 180 Kg $21.00 $26.10 $23.60 145 138
180 Kg - 220 Kg $18.80 $25.10 $22.00 200 37
220 Kg - 250 Kg $19.40 $23.60 $21.50 242 18
Namero 2 17
120 Kg - 180 Kg $0.00 $0.00 $0.00 0 0
180 Kg - 220 Kg $17.00 $19.00 $18.00 156 13

220 Kg - 250 Kg $18.00 $18.40 $18.20 218
Becerros p/negro 4
$12.20 $16.20 $13.20 172 4

Total de Cabezas Vendidas: 991

Unién Ganadera Regional de Sonora
www.unionganadera.com

Departamento de Comerecializacién y Subasta de la UGRS
Tels: (662) 259-69-02 y 259-69-08 Hermosillo, Son.

Mejor comercializacion de becerros

o W

Ing Ricardo Paz Pellat Presidente de Patroapes

Los productores de ganado, acostumbrados por décadas a
vender sus animales a los bajos precios que les ofrecen los
intermediarios del mercado local, deben comenzar a mejorar
sus practicas comerciales, porque son tan importantes como
las del manejo del hato ganadero.

Un ejemplo de esta situacion son los becerros, cuya produc-
cién y venta en cada ciclo muchas veces ya esta “comprome-
tida” con el comprador local, debido al financiamiento que éste
otorga al productor desde el momento mismo en que la vaca
gueda prefiada, a cuenta de la futura compra de la cria.

La Unién Ganadera Regional de Sonora (UGRS) ha puesto al
alcance de todos los productores de la entidad nuevos instru-
mentos para revalorar en su justa dimension el precio de los
animales, buscando acabar con el circulo vicioso que degrada
el nivel de bienestar del ganadero y de su familia.

Las subastas semanales son uno de esos instrumentos, ya que
son eventos reguladores de los precios en el mercado regional.
Los resultados que han generado entre muchos productores
de ganado asi lo confirman.

La exportacion directa de los becerros es otra opcion que los
ganaderos asociados pueden explorar, sobre todo en estos
tiempos de recesion econémica y de bajos precios en la libra
de becerro en el vecino pais del norte.

Hay Asociaciones Ganaderas Locales que ya lo estan hacien-
do con mucho éxito. Es tiempo de acercarse a la UGRS para
saber como entrarle a la exportacion directa.

Para tomar nota...

“Los americanos el 80% de la res la venden a muy buenos
precios y el 20 %, que son las paletas o el diezmillo que no
usan ellos, nos las venden muy baratas en México; las pie-
zas buenas ellos las venden muy bien en sus estados.

Eso hace que el precio del ganado de la carne en México no
alcance los precios que se necesitan”.

Jests Armando Navarro Bustamante, engordador de Hermosillo.
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PATROCIPES
Precios de alimento para ganado UGRS
(
TIPO DE ALIMENTO P(rv{Ers:clLuOm%)Ec!:ngEigs
Fase 2 $3,699.00
Fase 3 $3,896.00
Destete Precoz $3,779.00
Concetrado Destete $4,070.00
Lechero Asociacién $4,825.00
Lechero Establo $4,104.00
Suplemento Maiz Harinolina $3,649.00
Alimento para Caballo $4,079.00
Patrocipes Desarrollo $3,700.00
Venado Mantenimiento $5,062.00
Brangus Il $4,206.00
Ovino Crecimiento $3,855.00
Ovino Finalizador $3,926.00
Harinolina 30 $4,312.00
@arinolina 45 $3,574.00

Estados Unidos

Tendencias en precios de
ganado

En la semana del 2 al 6 de febrero, el mercado

« de futuros de ganado bovino tuvo un compor-

:| tamiento mixto, con cierto grado de volatilidad.

“7ll Ademas se generaron condiciones de sobre

4 compra.

A% Algunos factores especificos que influyeron en

’ EMelMlE esta tendencia fueron:

» Se registraron operaciones mixtas, algunas de éstas por toma
de utilidades, aunque cabe destacar que fue un mayor volu-
men de compras.

» Lainestable economia de Estados Unidos fue determinante en
el comportamiento de éste y otros mercados.

» Se observd una considerable disminucion en la demanda de
carne de res estadounidense, tanto local como de otros pai-
ses, por lo que la actividad comercial fue minima.

* Los indices de sacrificio de los empacadores fueron disminui-
dos considerablemente y los precios para la carne roja fueron
en constante descenso.

Perspectiva de precios

Derivado de las condiciones de sobre compra que presentd el
mercado, los analistas han previsto un descenso en los precios.
En cuanto a la actividad del mercado de fisicos, se espera un au-
mento en las cotizaciones para la carne de res, aunque la inesta-
bilidad econémica de Estados Unidos puede cambiar inesperada-
mente el rumbo del mercado.

Fuente: Aserca.
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www.patrocipes.org.mx

Precios

Precios de transporte de ganado UGRS

TIPO DE CARRETERA PRECIO POR KILOMETRO )
TRACTO CAMION

A=PAV. 4 CARRILES $15.91
B=PAV. PLANO $18.22
C=PAV. 4 CURVAS Y SUB $24.01
D=TERRACERIA BUENA $33.63
E=TERRACERIA REGULAR $39.06
F=TERRACERIA MALA $51.27
RABON
A=PAV. 4 CARRILES $10.31
B=PAV. PLANO $11.77
C=PAV. 4 CURVAS Y SUB $15.42
D=TERRACERIA BUENA $20.47
E=TERRACERIA REGULAR $23.49
F=TERRACERIA MALA $31.18 )
Alimentos

El precio de los granos

Comenzaremos con el mercado del trigo y el
maiz. Entre los afios 2005 y 2007 el area plan-
tada de estos cultivos ha permanecido practica-
mente constante. Sin embargo, esto oculta una
dindmica de redistribucién entre las distintas zo-
nas. Mientras que en la region europea las hec-
tareas plantadas de estos cultivos disminuyeron,
en los Estados Unidos aumentd, lo que termind
compensando y como resultado se observa muy
poca variacion en la cantidad de hectareas plan-
tadas. La posible explicacién a este fenomeno es
el nuevo conjunto de politicas aplicadas en las dos regiones.

En cuanto a la produccién, la situacién cambia por el impacto de
las condiciones climaticas en Australia y Canada. La falta de llu-
vias afectd principalmente a la produccién en Australia. En un con-
texto de reducido stock estos fendmenos incrementan el precio en
mayor cuantia que en el pasado.

Con respecto a la demanda, el nuevo consumo de granos (trigo
y maiz) para la produccion de biocombustibles generé mayor pre-
sion sobre los precios. Sin embargo, seria erréneo considerar este
nuevo componente como el principal determinante de expansion
de demanda. El desarrollo de las nuevas potencias mundiales
como China e India, ha modificado su patréon de consumo, lo que
a su vez ha permitido incrementar las cantidades demandadas
para alimentacién o para ser procesada en la industria.

La produccién de biodiesel a base de aceite vegetal presenta un
comportamiento exponencial, con lo cual es de esperar que la de-
manda siga aumentando y con ello el precio de los cultivos ener-

géticos.
Fuente: Engormix.
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Productores de Esqueda

ganan mas al exportar

Martin Corrales, presidente de la Asociacion

Ganadera Local, explica cémo fue que decidieron

exportar directamente

Martin Corrales Ruiz
Presidente de la AGL de Esqueda

Ante la situacion del bajo
precio del ganado en los
mercados locales, un gru-
po de productores de la
region de Esqueda, Sono-
ra, decidi6 experimentar
con la exportacién directa
de sus becerros hacia Es-
tados Unidos.

Martin Corrales Ruiz, pre-
sidente de la Asociacion
Ganadera Local, explica
como se dio este cambio
es sus estrategias comer-
ciales: “Nosotros toda la
vida el inico mercado que

hemos tenido es el local,
gue nos ha hecho sujetos
a escalas, descalificacion
de nuestros becerros y a
estar sujetos al financia-
miento 'y compromisos
con los intermediarios.
La Union Ganadera nos
abri6 las opciones”.

Al acercarse a la UGRS,
los productores de Es-
gueda encontraron orien-
tacion para participar en
las subastas semanales
de ganado, mejorando
notoriamente sus ingre-
sos por la venta de sus
animales. Posteriormente
decidieron exportar, reci-
biendo para ello asesoria
comercial de parte de la
misma UGRS.

“Algunas  asociaciones
ya lo estaban haciendo,
como la de Caborca. Nos
pusimos en contacto con
ellos para intercambiar
informacion sobre cémo

les estaba yendo, ya que
tenian tiempo realizan-
do este tipo de practicas.
Analizamos junto con la
UGRS los pros y los con-
tras y decidimos entrarle”.

La exportacion se hizo en
noviembre del afio pasa-
do; con la participacion
activa de 14 socios lleva-
ron a la frontera alrededor
de 110 animales. “Fue lo
gue pudimos acabalar
para determinar el animal
gue cabia en una jaula,
tener esa experiencia y
poder traer el beneficio
a nuestros productores”,
explica Martin Corrales.

“Mucha gente nos dijo
que no era ninguna venta-
ja exportar y nos advirtie-
ron que podiamos poner
en peligro el mercado lo-
cal (por los financiamien-
tos y todo eso). Lo que yo
puedo decir es que si se
obtuvieron muchos bene-
ficios y lo vamos a seguir
haciendo”.

En el mercado local, por
las 110 cabezas de ga-
nado que se vendieron lo
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mas que podian pagarles
a los productores eran
330 mil pesos. “Con la
exportacion nos trajimos
mas de 480 mil pesos, ya
libres de gastos”, explica
Corrales Ruiz.

A raiz de esa exitosa ex-
periencia, otras asocia-
ciones se han acercado
a la de Esqueda con la
misma inquietud, por lo
qgue los productores que
representa Martin Corra-
les estan dispuestos a
apoyar para que el ejem-
plo se expanda.

“Muchas personas creen
que por tener uno o dos
animales no pueden aspi-
rar a exportar, pero no es
asi. Un compafiero llevé
2 becerros con peso de
200 kg. cada uno; recibié
mas de 9 mil pesos libres
(ya convertidos a pesos),
cuando en el mercado lo-
cal lo mas que le pagaban
eran 5 mil pesos; o sea,
duplic6 su ganancia, ex-
portando Unicamente 2
animales”, concluye Mar-
tin Corrales.

Ovinos, exportacion rentable

Para Sonora, la exportacion de car-
ne de ovino puede ser un potencial,
el cual no se hatenido la posibilidad
desarrollar; sin embargo, es algo
gue se puede detonar de manera
evidente, reconocié Erasmo Valen-
zuela Cornejo, director del Centro
de Investigaciones del Noroeste del
INIFAP.

Detall6 que la produccién de carne

de ovino es una opcion fuerte de
reconversion que se lleva validan-
do desde hace tres ciclos y donde
se ha comprobado el potencial de
reproduccién en el sur de Sonora,
aseguro.

“En el Valle del Yaqui, se requiere
buscar opciones de igual o mayor
rentabilidad al cultivo del trigo, pero
de menos riesgo y ésta es una ca-

racteristica del ganado ovino, que
se puede explotar durante todo el
afo y exportar también”, resalté.

Reproducir este tipo de ganado es
una oportunidad que cumple con los
requerimientos actuales de producir
con bajo riesgo y tener un mercado
asegurado, de ahi el impulso que
se esta dando para colocarlo como
un medio de reconversion.
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AV|so a los beneficiarios del PROGAN

Amigo ganadero:

Hacemos de tu conocimiento que de acuerdo a los lineamientos del PROGAN 2008-2012, a partir del mes de marzo

se comenzara con la evaluacion técnica de los compromisos adquiridos por ustedes para el afio 2008.

La mecanica de la evaluacion serd la siguiente:

1. El Técnico Evaluador (uno por cada Distrito de Desarrollo Rural o DDR) convocara, por medio del presidente de la
Asociacion Ganadera Local, a los productores beneficiados con el programa.

2. El Técnico Evaluador, junto con los productores, calendarizara los dias de visita a los predios y la documentacion
gue deberan presentar para poder ser evaluados.

Es importante recordar que para el afio 2008 el compromiso para el Estrato Ay B en Bovinos de carne, de Doble pro-

posito, de Leche (sistema familiar), Ovinos y Caprinos, fue haber suplementado por todo el afio con sales minerales.

Prepérate para cumplir con tu Evaluacién Técnica para que, de esta manera, el recurso para el 2009 te llegue a tiempo
y puedas también acceder a los programas de asistencia técnica y capacitacion, de acuerdo a los lineamientos del

PROGAN.

Apresurate, ya que solamente se contara con tres meses para realizar la evaluacion de los predios en el Estado. Acu-
de al llamado de tu Asociacion y cumple con tu compromiso.
Mas informacién con: Victor Manuel Hiriart, Coordinador Regional de Evaluacion del PROGAN. Tel. (662) 217.20.36.

Cel. (662) 168.6201.

Razas de ganado

Pardo Suizo

V* S d La raza Pardo Suizo es una de
- : .- las mas antiguas, pues los da-
Y & p tos acerca de su existencia se

Cristo.
Alcanzé su madurez en el siglo
X1l en los valles de las mon-
~l tafas helvéticas, y en el siglo
XIX se establecieron registros de produccion sobre su
rendimiento en carne y leche.
Entre 1869 y 1880, desde Suiza, se exportaron a Esta-
dos Unidos 130 ejemplares, que sirvieron de base para
el desarrollo de la raza en su evolucion hacia la produc-
cion de leche, en lo que hoy se conoce como Braun-
vieh, que en aleman significa vaca parda, orientada a la
produccion de carne pero con buena habilidad materna.
El ganado Pardo se adapta muy bien, lo que ha impul-
sado su diseminacion en los principales paises entre el
circulo polar artico y el tropico, en altitudes que van del
nivel del mar hasta por lo menos 3,800 metros.
La raza Pardo Suizo presenta un gran desarrollo gené-
tico, especializado en producir los mayores volumenes
de leche, caracterizada por sus solidos totales y protei-
na, como lo exige hoy el mercado.
Estos animales, al ser cruzados con la raza Cebd, be-
nefician al ganadero pues transmiten rusticidad y capa-
cidad para producir altos volimenes de leche, con lo
que las explotaciones de doble proposito aumentan su
eficiencia.

Tecnologia
Continta la capacitacion

en el programa SITAGAN

Patrocipes informa a todos los productores interesados en apren-
der a utilizar el software SITAGAN (Sistema de Trazabilidad y Ad-
ministracion Ganadera) que continda el ciclo de capacitacion sin
costo alguno.

Los cursos se imparten en las instalaciones de Patrocipes, en
Boulevard de Los Ganaderos S/N, Conjunto UGRS, los dias mar-
tes y jueves, a las 10 AM. La duracioén de los mismos es de entre
2y 3 horas, dependiendo del nivel de conocimiento que el usuario
tenga en el uso de computadoras.

Para tomar esta capacitacion, el productor Unicamente debe re-
gistrarse con anticipacion, llamando a los teléfonos de Patrocipes:
(662) 254.0055, 254.0068 y 254.0058. O bien escribir al correo
electrénico: contacto@patrocipes.org.mx

Para cualquier duda o consulta acerca del programa SITAGAN, o
de los horarios de capacitacion, favor de contactar en Patrocipes
a Cecilia Fontes, en horario de 8 de la mafiana a 3 de la tarde, de
lunes a viernes.

El SITAGAN es un programa de computadora desarrollado por Pa-
trocipes y la UGRS. Permite al productor llevar un registro ordena-
do de las variables criticas del proceso de produccion de carne, al
mismo tiempo que realiza la contabilidad y genera reportes oficia-
les y de productividad de cada uno de los animales que conforman
el hato ganadero.

. Sistoma de Trazabilidady
- Adusinistraciéu Gai ? v
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